Rézeknes razotne
gaida jaunos inzenierus

Sergejs TIMOFEJEVS

Hipoteku banka otrdien
aicinaja ekskursija uz Rézekni,
lai iepazistinatu ar SIA NOOK,
kas raZo zagripas, kuras tiek
eksportétas uz daudzam pa-
saules valstim. Par savu darba
pieredzi $ai uzpémuma pas-
tastija divi Rigas Tehniskas
universitates (RTU) studenti,
kuri piedalijas RTU un Hipo-
teku bankas kopéja projekta
Laba prakse.

Stipendijas sanéma 10 RTU
studenti. Julija viniem tika dota
iespEja specializéties izvéletaja
profesija. Pamata tie ir inZenieri.
Katrs no vipiem vasaras prakses
laika sapéma stipendiju 160 —
240 latu apmeéra. Kapéc 80 latu
starpiba? Lai ieinteresétu jaunat-
ni veidot karjeru regionos, tika
nolemts, ka studenti, kuri praksé
dodas uz Césim vai Rézekni,
sanem paaugstinatu stipendiju.

Uzpémuma NOOK veselu
menesi stradaja studenti Marina
Gris¢enko un Arnis Klavins. Abi
ir apmierinati un, it ka biutu
vienojuSies, apgalvoja, ka
uzzinajusi daudz jauna. NOOK
PardoSanas un marketinga
nodalas vaditaja Inga Laga-
novska atziméja, ka uznémums
allaz bijis atveérts studentiem
praktikantiem. Parasti tie bija
jaunie$i no Rézeknes Augst-
skolas un Malnavas koledZas.
Tadu pirmoreiz praksé bijusi
toposie inZenieri.

Péc ievadvardiem abi prakti-
kanti paradija ciemipiem savas
darba vietas, bet I. Laganovska
novadija ekskursiju pa visu
uznémumu.

— Firma izveidota 1991. gada
aprili. Ideja raZot zagripas
nobrieda tolaik, kad bija moderni
braukat tirgoties uz Poliju, —
saka stastijumu Inga Laganovska.
REBIR pardeva savus
instrumentus, tacu nebija mainas
zagu. Més pakapeniski papla-
§inajam sortimentu, un tagad
razojam pari par 400 dazada
veida zagripu diametra no 80 lidz
800 mm. Més nekonkur&jam ar
létajiem kinieSu zagiem, misu
pircéji ir specializétie uznémumi,
kuriem nepiecieSama augstas
kvalitates prece. Sakot ar 1998.
gadu, més sakam aktivi mekléet

Valda uzskats, ka jaunatni neinteresé eksaktas zinatnes. Tacu ir

ari cilveki, kas velas savu dzivi saistit ar tehnisko progresu. Jauna
inZenieru maipa — Marina GriS¢enko un Arnis Klavips.

Ta izskatas viens no zagripu raZo$anas cehiem.

izeju starptautiskaja tirgi.
Sakuma dileri pret mums
izturgjas skeptiski un neuzskatija
mis par nopietnu konkurentu
Rietumu analogiem. Tacu
pakapeniski attieksme mainijas.
Paslaik lielako produkcijas dalu
— 70—80% — eksportéjam.
Puse miisu preces aiziet uz
austrumu  tirgu (Krievija,
Baltkrievija, Ukraina), otra puse
— uz rietumu (Lietuva, Igaunija,
Polija, Vacija).

I. Laganovska atzina, ka krize
skarusi ari vipus: — Agrak

stradajam tris mainas, tagad —
divas. Krities raZzoSanas apjoms.

Tacu cilvékus neatbrivojam. Vini |

ir masu galvena bagatiba. Nav tik
viegli atlaist, bet vajadzibas
gadijuma piepemt jaunus.
RazoSana ir loti specifiska.
Mainijies ari mans darbs. Agrak
es varéju ierasties uzpémuma,
ieslégt datoru un gaidit klientu
zvanus. Un pasitijumi bija!
Tagad jastrada ar katru klientu
individuali, pastavigi jaseko
vigu vélmém.(J




